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INTRO

SPRZET, KTORY MOZE BYC WART WIECEJ, NIZ
WYGLADA Rynek uzywanego sprzetu golfowego jest
interesujgcy dla sprzedawcy z jednego prostego powodu:
dwa przedmioty wyglgdajgce dla niewtajemniczonej osoby
niemal identycznie mogg mie¢ zupetnie inng wartosc
rynkowa. Stary kij znaleziony w garazu moze byc¢ praktycznie
niesprzedawalny, podczas gdy stojagcy obok model w
podobnym stanie moze miec¢ aktywny rynek kupujgcych.
Torba petna przypadkowych kijow moze by¢ mniej atrakcyjna
niz pojedynczy dobrze dobrany putter, wedge albo driver. W
tym biznesie przewage daje wigec nie samo kupowanie tanio,
lecz umiejetno$¢ rozpoznania, co dokfadnie znajduje sie
przed toba.

Golf jest jednoczesnie sportem, hobby, rynkiem
technologicznym i kategorig kolekcjonerskg. Gracze
zmieniajg sprzet, testujg inne konfiguracje, szukajg
konkretnych parametrow i czesto sprzedajg poprzednie
zestawy, aby sfinansowac kolejny zakup. Inni kohczag gre,
oprdézniajg garaze, sprzedajg sprzet po cztonkach rodziny
albo wystawiajg cate zestawy bez doktadnego sprawdzania
modeli. Wiasnie w takich sytuacjach mogg pojawia¢ sie
okazje dla osoby, ktéra potrafi prawidtowo zidentyfikowac
sprzet i realistycznie ocenic jego wartosc.

Nie oznacza to jednak, ze kazdy kij golfowy nadaje sie do
flippingu. Duza czgs$¢ uzywanego sprzetu ma maty popyt, jest
przestarzata, zle skonfigurowana albo kosztowna w wysytce
w stosunku do mozliwej marzy. Niektore produkty wygladajg
atrakcyjnie, ale sg podrébkami. Inne majg niewidoczne na
pierwszy rzut oka uszkodzenia, skrocone shafty, wymienione
komponenty albo zuzycie, ktére mocno ogranicza ich



wartosc¢. Dlatego celem tej ksigzki nie jest nauczenie cie
kupowania wigkszej liczby kijow. Celem jest nauczenie cie
kupowania mniejszej liczby ztych przedmiotow.

Flipping sprzetu golfowego mozna sprowadzi¢ do kilku
powtarzalnych decyzji. Musisz wiedzie¢, co kupujesz, w
jakim jest stanie, kto moze to pdzniej kupic, ile kosztuje
doprowadzenie przedmiotu do stanu sprzedazowego oraz
jaka cena konncowa pozostawi rozsgdng marze po wszystkich
kosztach. Jesli ktorykolwiek z tych elementéw pozostaje
nieznany, zakup staje sie bardziej spekulacjg niz biznesem.

Ta ksigzka pokazuje, jak zamieni¢ te decyzje w system. CO
WLASCIWIE SPRZEDAJESZ Poczatkujgcy sprzedawca moze
patrze¢ na oferte i widzie¢ po prostu "kije golfowe". Kupujacy
widzi znacznie wiecej. Interesuje go producent, seria,
generacja, numer Kkija, loft, rodzaj shaftu, flex, dtugosc,
orientacja dla gracza prawo- lub leworecznego, stan gtowki,
stan face'u, grip oraz ewentualne modyfikacje.

Driver nie jest po prostu driverem. Ten sam model gtowki
moze wystepowac w roznych loftach i z wieloma shaftami.
Zestaw irondbw moze obejmowac inne numery kijow, miec
stalowe albo grafitowe shafty i by¢ przeznaczony dla innego
typu gracza. Putter moze roznic¢ sie dtugoscig, konstrukcjg
gtowki, typem necka oraz gripem. Wedge moze wyglgdac
dobrze na zdjeciu, ale mie¢ mocno zuzyte rowki lub Slady
intensywnego uzywania w piasku.

Im lepiej potrafisz opisa¢ przedmiot, tym tatwiej jest
znalez¢ wtasciwe pordéwnania sprzedazowe. A bez dobrych
poréwnan trudno prawidtowo wyceni¢ zakup. Jedng z
najwazniejszych umiejetnosci w tym rynku jest wiec
identyfikacja. Nie chodzi tylko o odczytanie nazwy
znajdujgcej sie na gtéwce. Trzeba ustali¢ doktadny wariant
sprzetu oraz jego konfiguracje. Czasami kilka szczegotow
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decyduje o tym, czy ogladasz produkt poszukiwany,
przecietny czy bardzo trudny do sprzedazy.

DLACZEGO LUDZIE SPRZEDAJA SPRZET PONIZEJ JEGO
POTENCJALNEJ WARTOSCI Okazje nie powstajg dlatego, ze
sprzedajgcy chce oddac pienigdze kupujgcemu. Najczesciej
powstajg przez brak informacji, potrzebe szybkiej sprzedazy
albo niewtasciwy sposob prezentacji przedmiotu.

Kto$ moze wystawi¢ kompletny zestaw pod tytutem "kije
golfowe" bez wymienienia modeli. Kto$§ inny moze
sprzedawac kilka kijéw razem, mimo ze jeden z nich ma
znacznie wiekszy popyt niz pozostate. Sprzet moze byc
zakurzony, zle sfotografowany lub opisany tak ogdlnie, ze
czes¢ kupujagcych nawet go nie znajdzie. Czasami
sprzedajgcy nie zna znaczenia parametréw znajdujgcych sig
na shafcie albo nie zdaje sobie sprawy, ze konkretny putter,
wedge lub utility iron moze by¢ sprzedany osobno.

To nie daje sprzedawcy prawa do wprowadzania
kogokolwiek w bfgd. Mozesz jednak legalnie i uczciwie
wykorzysta¢ wtasng wiedze. Jesli potrafisz lepiej rozpoznac
produkt, doktadniej go opisac¢, bezpiecznie oczyscic,
poprawnie sfotografowac i skierowac oferte do witasciwej
grupy kupujgcych, dodajesz realng wartosc.

Na tym polega flipping. Nie kupujesz wytgcznie
przedmiotu. Kupujesz réznice miedzy tym, jak rynek widzi go
teraz, a tym, jak moze go zobaczy¢ po prawidiowym
przygotowaniu. MARZA POWSTAJE PRZY ZAKUPIE

Najbardziej fotogeniczna oferta sprzedazowa nie uratuje
zakupu wykonanego za zbyt wysoka cene. Dlatego
podstawowg zasadg tej ksigzki bedzie liczenie od konca.
Najpierw szacujesz realistyczng cene sprzedazy. Nastgpnie
odejmujesz prowizje platformy, koszty ptatnosci, materiaty



opakowaniowe, mozliwy koszt wysytki pokrywany przez
sprzedawce, koszt brakujgcych elementéw, koszt
bezpiecznego czyszczenia oraz rozsgdny margines na
nieprzewidziane problemy. Dopiero wtedy mozesz okresli¢
maksymalng cene zakupu.

Prosty model wyglagda nastgpujgco: Maksymalna cena
zakupu = realistyczny przychoéd netto ze sprzedazy -
wszystkie pozostate koszty - oczekiwana marza. Nie opieraj
kalkulacji na najwyzszej cenie znalezionej w internecie.
Pojedyncza droga oferta nie jest dowodem wartosci
rynkowej.  Znacznie  wazniejsze sg  porownywalne
zakonczone transakcje, aktualny popyt, konfiguracja
przedmiotu i jego rzeczywisty stan.

Jezeli podobne egzemplarze sg wystawiane miesigcami
bez sprzedazy, wysoka cena ofertowa niewiele znaczy.
Flipper nie potrzebuje ceny, ktérg ktos chciatby otrzymac.
Potrzebuje ceny, ktorg kupujgcy faktycznie jest gotow
zaptaci¢. PLYNNOSC JEST WAZNIEJSZA NIZ TEORETYCZNA
WARTOSC

Sprzet golfowy moze byc¢ wartosciowy i jednoczesnie
trudny do sprzedania. To wazne rozrdznienie. Mozesz
znalez¢ rzadki kij, ktory wyglada imponujgco w katalogach i
archiwalnych ofertach, ale liczba o0séb aktywnie go
poszukujgcych moze byc¢ niewielka. Z drugiej strony
popularny model w typowej konfiguracji moze przynosi¢
nizszg marze jednostkowy, lecz znalez¢ nabywce znacznie
szybciej.

Kapitat zamrozony w magazynie rowniez kosztuje. Zajmuje
miejsce, ogranicza mozliwos¢ kupowania kolejnych okazji i
zwieksza ryzyko, ze cena rynkowa zmieni sie¢ przed
sprzedazg. Dlatego w kolejnych rozdziatach bedziemy
analizowac nie tylko potencjalny zysk, lecz takze ptynnosc.
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Dobry przedmiot do flippingu powinien mie¢ mozliwg do
zweryfikowania  wartos¢ oraz  wystarczajgcy rynek
kupujacych.

NAJWAZNIEJSZE KATEGORIE Rynek sprzetu golfowego
nie konczy sie na petnych zestawach kijow. Mozna
handlowac¢ driverami, fairway woodami, hybrydami, ironami,
wedge'ami, putterami, shaftami, torbami, headcoverami i
wybranymi akcesoriami. Kazda z tych kategorii ma wifasng
dynamike oraz inne ryzyka.

Petny zestaw moze wydawac sig naturalnym zakupem, ale
nie zawsze bedzie najlepszym sposobem sprzedazy.
Czasami wiekszg wartos¢ uzyskasz, dzielagc zestaw na
logiczne czes$ci. Innym razem kompletny, spojny zestaw
powinien pozosta¢ razem, poniewaz rozdzielenie go obnizy
atrakcyjnosc dla kupujgcych.

Umiejetnosc¢ podejmowania takich decyzji bedzie jednym z
gtownych tematow tej ksigzki. Bedziemy analizowac, kiedy
sprzedawac Kkij pojedynczo, kiedy tworzyc¢ zestaw, kiedy
wydzieli¢ wartosciowy shaft oraz kiedy nie warto poswiecac
czasu na demontaz czy dodatkowe przygotowanie.

PARAMETRY MAJA ZNACZENIE W wielu kategoriach
flippingu wystarczy zna¢ model produktu. W golfie
konfiguracja moze byc¢ prawie rownie wazna jak model. Flex
shaftu, jego masa, dtugosc kija, loft oraz orientacja dla gracza
wptywajg na grupe potencjalnych kupujgcych. Modyfikacje
moga zwigkszac¢ albo zmniejsza¢ wartosc zaleznie od tego,
czego szuka rynek. Nawet popularny model moze stac sie
trudniejszy do sprzedazy, jesli zostat znaczaco skrécony lub
skonfigurowany w nietypowy sposéb.

Nie oznacza to, ze kazdy sprzedawca musi zostac¢ club
fitterem. Musisz jednak nauczy¢ sie rozpoznawac



podstawowe informacje i wiedzie¢, kiedy konfiguracja
wymaga dokfadniejszej weryfikacji. Jezeli parametr ma
wptyw na decyzje zakupowg Kklienta, powinien byc¢
prawidtowo opisany.

PODROBKI SA REALNYM RYZYKIEM Sprzet golfowy
popularnych  producentéow moze by¢ podrabiany,
szczegolnie gdy dany produkt jest drogi, rozpoznawalny i
tatwy do zaoferowania w internecie. Podrébka moze
wygladac¢ przekonujgco na kilku zdjeciach, a oznaczenia
mogg by¢ wystarczajgco podobne, aby zmyli¢c osobe, ktéra
nie zna konkretnego modelu.

Nie istnieje jedna uniwersalna cecha pozwalajgca
potwierdzi¢ autentycznos¢ kazdego kija. Numer seryjny
moze by¢ pomocny, ale sam w sobie nie zawsze daje
wystarczajgcg pewnosc. Naklejka na shafcie rowniez moze
zosta¢ skopiowana. Kolor, font, sruby, oznaczenia, ksztatt
gtowki, sposdb wykonczenia i jakos¢ wykonania trzeba
oceniac razem.

Dlatego wtasciwe podejscie brzmi: buduj zestaw
dowodow, zamiast szukac jednego magicznego testu. Jezeli
autentycznos$ci nie mozna potwierdzi¢ z rozsadnym
poziomem pewnosci, hie sprzedawaj produktu jako
oryginalnego. W przypadku szczegdlnie wartosciowych
egzemplarzy warto korzysta¢ z wiarygodnych ekspertow,
autoryzowanych kanatow producenta lub specjalistycznych
ustug, jesli sg dostepne dla danego produktu i rynku.

Sprzedaz podejrzanego sprzetu z dopiskiem "nie wiem,
czy oryginalny" nie rozwigzuje problemu. Sprzedajgcy nadal
odpowiada za to, co oferuje. STAN TECHNICZNY |
KOSMETYCZNY TO NIE TO SAMO Kij golfowy moze
wyglagda¢ zle i nadal by¢ dobrym produktem. Moze tez



wygladac¢ Swietnie, ale mie¢ problem, ktéry czyni zakup
ryzykownym.

Rysy na podeszwie ironu czesto sg normalnym skutkiem
uzytkowania. Drobne slady na koronie drivera mogg wptywac
na wyglad, lecz nie muszg oznacza¢ problemu
konstrukcyjnego. Zuzyty grip mozna stosunkowo fatwo
wymieni¢. Z drugiej strony peknigcie gtowki, uszkodzenie
shaftu, luz w potgczeniu gtowki z shaftem albo niepewna
naprawa wymagajg znacznie wiekszej ostroznosci.

Trzeba nauczy¢ sie odroznia¢ wady kosmetyczne od
konstrukcyjnych. Sprzedawca moze samodzielnie wykonac
wiele prostych czynnosci przygotowawczych: delikatne
czyszczenie, usuwanie powierzchniowego brudu, mycie
gripow odpowiednig metodg, przygotowanie zdje¢ czy
wymiane niektoérych fatwych  akcesoriéw. Naprawy
wptywajgce  na  integralnos¢  gtéwki  lub  shaftu,
skomplikowane klejenie, prostowanie, profesjonalne pomiary
loftu i lie angle oraz prace wymagajgce specjalistycznych
narzedzi powinny by¢ wykonywane przez osoby posiadajgce
odpowiednig wiedze i wyposazenie.

Flipping nie polega na zamienianiu garazu w
nieprofesjonalny serwis. CZYSZCZENIE MA DODAC
WARTOSC, A NIE UKRYC HISTORIE Jednym z najtariszych
sposobdéw zwigkszenia atrakcyjnosci sprzetu jest prawidtowe
czyszczenie. Brud na rowkach, osad na podeszwie, kurz na
shafcie i zaniedbany grip moga sprawic, ze dobry kij wyglada
Zznacznie gorzej niz w rzeczywistosci.

Jednoczesnie zbyt agresywne czyszczenie moze obnizyé
wartos¢. Mocne $rodki chemiczne, $cierne gabki,
nieodpowiednie szczotki, polerowanie powierzchni z
wykonczeniem fabrycznym albo préba "odnowienia"



oznaczen mogg spowodowac trwate uszkodzenia. Zasada
jest prosta: czys¢, nie fatszuj.

Przedmiot po przygotowaniu powinien wyglgdac¢ jak
zadbany uzywany sprzet, a nie jak produkt, ktérego Slady
uzytkowania zostaty celowo zamaskowane. Jezeli kij ma rysy,
obicia, zuzycie face'u lub uszkodzenia kosmetyczne, pokaz
je na zdjeciach.

Dobre przygotowanie zwigksza zaufanie. Ukrywanie wad
je niszczy. GRIPY, SHAFTY | KOMPONENTY Wartos¢ kija nie
zawsze znajduje sie wyfgcznie w gtowce. Shaft moze by¢
osobnym warto$ciowym komponentem, szczegdlnie jezeli
jest to model poszukiwany i znajduje sie w dobrej
konfiguraciji. Grip takze wptywa na odbiér sprzetu, cho¢ koszt
jego wymiany trzeba poréwnywac¢ z mozliwym wzrostem
ceny sprzedazy.

Nie kazda modernizacja sie optaca. Jezeli wymiana gripu
kosztuje pienigdze i czas, a kupujacy i tak planuje zatozyc¢
wiasny, mozesz nie odzyskac¢ wydatku. Z kolei bardzo zuzyty,
sliski albo popekany grip moze obnizy¢ atrakcyjnosc¢ oferty
na tyle, ze wymiana ma sens.

Kazdg poprawe bedziemy traktowac jak inwestycje. Jezeli
wydajesz 1 jednostke pieniedzy, powinienes wiedziec,
dlaczego oczekujesz odzyskania wiecej niz 1 jednostki w
cenie albo szybszej sprzedazy. "Bedzie wyglgdato lepiej" nie
zawsze jest wystarczajgcym argumentem biznesowym.

NIE KAZDY ZESTAW TRZEBA KOMPLETOWAC Jedng z
typowych putapek jest kupowanie brakujgcych kijéw tylko po
to, aby stworzy¢ petniejszy zestaw. Zatézmy, ze znalazte$
atrakcyjny zestaw ironow, ale brakuje jednego kija. Mozesz
probowaé¢ dokupi¢ brakujgcy numer, jednak jego cena,
wysytka i czas poszukiwania mogg pochtong¢ wiekszosc
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