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INTRO

Sprzet wedkarski jest interesujgcg kategorig dla osoby
zajmujacej sie flippingiem, poniewaz tgczy kilka cech, ktérych
warto szukac na rynku rzeczy uzywanych. Wiele produktow
ma dtugi okres uzytkowania, cze$¢ mozna stosunkowo fatwo
sprawdzi¢ przed zakupem, a zaniedbany wyglad czesto da
sie poprawi¢ bez kosztownych napraw. Jednoczesnie rynek
jest wystarczajgco specjalistyczny, aby sprzedajgcy bez
wiedzy technicznej regularnie zle wyceniali posiadany sprzet.

Nie oznacza to jednak, ze kazda uzywana wedka lub kazdy
kotowrotek jest okazjg. W tej kategorii bardzo tatwo pomylic¢
produkt wartosciowy z produktem, ktéry tylko wyglada
profesjonalnie. Dtuga wedka z duzg liczbg przelotek nie musi
by¢ droga, ciezki kotowrotek nie musi by¢ solidny, a duze
pudetko petne akcesoriow moze zawiera¢ gtownie
przedmioty o niewielkiej wartosci odsprzedazowej. Zysk
zaczyna sie wiec nie od samego zakupu, lecz od prawidtowej
identyfikacji tego, co wtasciwie lezy przed toba.

Rynek sprzetu wedkarskiego jest dodatkowo podzielony
na wiele metod towienia. Innego sprzetu szuka spinningista,
innego karpiarz, innego wedkarz feederowy, jeszcze innego
osoba fowigca metodg muchowg albo na morzu. Oznacza to,
ze pojecie "dobra wedka" jest zbyt ogdine, aby podejmowac
na jego podstawie decyzje zakupowqa. Liczg sie
przeznaczenie, dtugos¢, ciezar wyrzutowy, moc, akcja,
materiat, jakos¢ komponentow, stan techniczny, marka, seria
oraz dopasowanie do aktualnego popytu.

Podobnie wyglada sytuacja z kotowrotkami. Dwa modele o
zblizonych wymiarach moga roznic¢ sie konstrukcjg, kulturg
pracy, przetozeniem, hamulcem, masg, pojemnoscig szpuli,
dostepnoscig czesci i zastosowaniem. Jeden bedzie
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poszukiwanym modelem spinningowym, drugi przecietnym
kotowrotkiem rekreacyjnym, a trzeci sprzetem, ktérego
dalsza eksploatacja jest ryzykowna ze wzgledu na zuzyte
przektadnie lub uszkodzong obudowe. Jesli nie potrafisz
rozpoznac¢ tych réznic, mozesz kupi¢ tani sprzet i nadal
przeptacic.

W flippingu cena zakupu jest tylko jednym z elementow
rownania. Liczy sie rowniez czas potrzebny na sprawdzenie i
przygotowanie  produktu, koszt czesci, transport,
opakowanie, prowizje platformy, ryzyko zwrotu, mozliwo$c
ukrytych uszkodzen oraz czas oczekiwania na klienta. Wedka
kupiona bardzo tanio moze okazac sige fatalnym interesem,
jesli trzeba wystac¢ jg w kosztownej tubie, a jej potencjalna
cena sprzedazy jest niewiele wyzsza. Z kolei kilka uzywanych
elementéw kupionych razem moze stworzy¢ kompletny
zestaw, ktéry bedzie tatwiejszy do sprzedazy i bardziej
wartosciowy dla poczatkujgcego wedkarza.

Dlatego w tej ksigzce nie bedziemy traktowac sprzetu
wedkarskiego jako jednej kategorii. Nauczysz sig patrzec na
niego jak na zestaw oddzielnych rynkéw, na ktérych
obowigzujg rozne kryteria wartosci. Bedziemy analizowac
wedki, kotowrotki, podbieraki, podporki, sygnalizatory, torby,
krzesta, pudetka, przynety wielorazowe, wyposazenie
dodatkowe i gotowe zestawy. Celem nie bedzie zostanie
ekspertem od kazdej techniki towienia, lecz zdobycie
wystarczajgcej wiedzy, aby podejmowac rozsadne decyzje
handlowe.

Najwazniejsza umiejetnoscia bedzie selekcja.
Profesjonalny sprzedawca rzeczy uzywanych nie probuje
kupi¢ wszystkiego, co wydaje sie tanie. Przepuszcza okazje,
ktorych nie rozumie, odrzuca produkty z nieakceptowalnym
ryzykiem i koncentruje kapitat na sprzecie, ktéorego wartosc



potrafi oszacowac. Brak zakupu moze byc¢ réwnie dobra
decyzjg biznesowg jak udana transakcja.

Zysk powstaje przy zakupie

Jedna z podstawowych zasad flippingu mowi, ze zysk w
duzej mierze powstaje juz podczas zakupu. Nie chodzi o to,
ze dokftadny wynik finansowy jest wtedy znany, ale ze
wiekszos¢ pozniejszych mozliwosci zostaje okreslona przez
cene wejscia i jakos¢ kupionego sprzetu. Jesli zaptacisz zbyt
duzo, nawet perfekcyjne czyszczenie i swietne ogtoszenie
mogg hie uratowac transakcji. Jesli kupisz rozsadnie,
pozostawiasz sobie margines na nieprzewidziane koszty.

Przed zakupem powinienes wiec zna¢ nie tylko ceng, za
ktéorg podobne przedmioty sg wystawiane, ale przede
wszystkim realny poziom, przy ktérym majg szanse znalez¢
kupca. Cena ofertowa i cena transakcyjna to dwie rézne
rzeczy. Sprzedajgcy moze wystawi¢ kotowrotek za dowolng
kwote, ale nie oznacza to, ze rynek jg zaakceptuje. Tam,
gdzie platforma pokazuje historie sprzedazy lub zakonczone
transakcje, warto z niej korzystac, a aktualne optaty i zasady
konkretnej platformy zawsze nalezy sprawdzaé¢ przed
kalkulacja.

Prosty model kalkulacji wyglgda nastepujgco: Maksymalna
cena zakupu = ostroznie zatozona cena sprzedazy -
wszystkie koszty - wymagany zapas bezpieczenstwa Jezeli
zaktadasz, ze dany zestaw mozna sprzedac¢ za okreslong
kwote, nie traktuj catej réznicy miedzy tg kwotg a ceng zakupu
jako zysku. Odejmij materiaty do czyszczenia, brakujgce
drobiazgi, opakowanie, koszty platformy, ewentualne koszty
wysyitki ponoszone przez sprzedawce i inne przewidywalne
wydatki. Nastepnie pozostaw miejsce na btagd wyceny oraz
mozliwosc¢, ze sprzedaz bedzie wymagata obnizki.



Nie bedziemy w tej ksigzce przyjmowacC uniwersalnej
marzy minimalnej, poniewaz nie istnieje jedna wartosc
odpowiednia dla kazdego rynku i modelu sprzedazy. Inaczej
wyglada transakcja lokalna bez kosztow wysytki, inaczej
sprzedaz dtugiej wedki przez internet, a jeszcze inaczej
zakup catej kolekcji wymagajgcej wielu godzin sortowania. To
ty musisz okresli¢, ile musi zarobic transakcja, aby byta warta
twojego czasu, kapitatu i ryzyka.

Wiedza daje przewage wiekszg niz narzedzia

W sprzecie wedkarskim najwieksza przewaga czesto nie
wymaga warsztatu petnego specjalistycznego wyposazenia.
Potrzebujesz przede wszystkim wiedzie¢, gdzie patrzec i
jakie pytania zadawac. Kilka minut doktadnych ogledzin moze
ujawni¢ pekniecie blanku, uszkodzong przelotke, Slady
nieprofesjonalnej naprawy, luzy w mechanizmie kotowrotka
albo korozje wskazujgcg na niewtasciwe przechowywanie.

Szczegodlnie wazne jest odrdznianie wad kosmetycznych
od wad konstrukcyjnych. Zabrudzony uchwyt z pianki EVA,
kurz na obudowie kotowrotka albo resztki starej zanety w
torbie mogg wygladac zle, ale czesto sg problemami prostymi
do rozwigzania. Peknigety blank, mocno uszkodzona stopka
kotowrotka, gteboka korozja, zdeformowana szpula czy
powazne problemy z przektadnig nalezg do innej kategorii
ryzyka.

Ta roéznica jest podstawg modelu BUY. IMPROVE. FLIP.
oraz jego polskiego odpowiednika KUP. ULEPSZ. SPRZEDAJ.
Najlepszy kandydat do flippingu nie zawsze jest przedmiotem
w idealnym stanie. Czegsto jest nim przedmiot technicznie
dobry, ale zle zaprezentowany, brudny, niekompletnie
opisany albo sprzedawany przez osobe, ktora nie chce
poswieci¢ czasu na przygotowanie oferty.



Twoim zadaniem jest poprawi¢ to, co mozna poprawic
uczciwie i ekonomicznie. Mozesz wyczysci¢ sprzet,
poprawi¢ prezentacje, uporzadkowac¢ komplet, dotgczyc
wiasciwe elementy, wykona¢ dokfadniejsze zdjecia i
stworzyc rzetelny opis. Nie powinienes$ natomiast maskowac
peknigc, ukrywac luzéw, przedstawiac¢ naprawionego sprzetu
jako nigdy nienaprawianego ani podejmowac
skomplikowanych ingerencji technicznych, ktérych nie
potrafisz wykonac bezpiecznie.

Wedka musi by¢ oceniana od konca do konca

Wedka moze wygladac¢ dobrze na zdjeciu i jednoczesnie
posiada¢ uszkodzenie, ktore drastycznie obniza jej wartosc.
Przy ogledzinach nie wystarczy spojrzec na rekojesc i lakier.
Trzeba przejs¢ od dolnika az po szczytdéwke, sprawdzajgc
caty blank, mocowanie kotowrotka, omotki i kazdg przelotke.

Pekniecia, rozwarstwienia i miejsca po naprawach
wymagajg szczegodlnej uwagi. Nie kazde zarysowanie
powierzchni jest powaznym problemem, ale osoba bez
doswiadczenia moze nie potrafi¢ odrozni¢ rysy lakieru od
uszkodzenia materialu  konstrukcyjnego. Jesli masz
watpliwosci dotyczace integralnosci blanku, nie przedstawiaj
wtasnej diagnozy jako pewnej. Lepiej obnizy¢ wyceng,
zrezygnowac¢ z zakupu albo poprosi¢c osobe posiadajgca
odpowiednie doswiadczenie o ocene.

Przelotki réwniez mogg wydawac sie drobiazgiem, dopoki
nie uszkadzajg zyiki lub plecionki. Nalezy sprawdzi¢, czy
pierscienie sg kompletne, niepopekane i prawidtowo
osadzone, a ramki nie sg wygiete. W przypadku drozszego
sprzetu nawet pojedynczy problem moze wptywac na
decyzje kupujacego, dlatego warto dokumentowac stan



dokfadnie i nie opisywac sprzetu ogélnym hastem "jak nowy",
jezeli nie jest ono uzasadnione.

Kotowrotek trzeba poczud, a nie tylko obejrzec

Kotowrotki wymagajg innego sposobu kontroli. Wyglad
obudowy jest wazny, lecz wigksze znaczenie ma praca
mechanizmu. Obracajgc korbka, zwracaj uwage na
nietypowe opory, przeskoki, wyrazne zgrzytanie, nierowng
prace oraz niepokojace luzy.

Trzeba rowniez sprawdzi¢ dziatanie kabtgka, rolki
prowadzgcej zytke, hamulca, szpuli, mechanizmu sktadania
lub mocowania korbki oraz innych elementéw wiasciwych dla
danego typu kotowrotka. Nie kazdy luz oznacza awarig,
poniewaz rozne konstrukcje majg rézne tolerancje. Jesli
jednak nie jestes w stanie oceni¢, czy zachowanie
mechanizmu jest normalne dla danego modelu, uwzglednij te
niepewnos¢ w cenie zakupu.

Proste czyszczenie zewnetrzne nalezy odrozni¢c od
serwisowania mechanizmu. Wytarcie obudowy, usunigcie
powierzchniowego brudu i oczyszczenie tatwo dostepnych
miejsc jest czyms$ zupetnie innym niz rozbieranie przektadni,
wymiana tozysk czy ingerencja w uktad hamulcowy. Jezeli nie
masz odpowiedniej wiedzy, narzedzi i dokumentaciji,
skomplikowany serwis powinien zosta¢ wykonany przez
osobeg, ktéra sie na tym zna.

To istotne rowniez finansowo. Zakup kotowrotka
wymagajgcego naprawy ma sens tylko wtedy, gdy potrafisz
rozsgdnie oszacowac koszt i ryzyko naprawy. Nie zaktadaj
automatycznie, ze "to pewnie tylko smarowanie". Objawy
podobne dla niedoswiadczonego uzytkownika mogg miec
bardzo rézne przyczyny.



Akcesoria mogg zmieni¢ ekonomieg catej transakcji

W duzych pakietach sprzetu wedkarskiego najwieksza
wartoscig nie zawsze jest najwiekszy przedmiot. Sprzedajacy
moze koncentrowac sie ha wedkach i kotowrotkach, podczas
gdy w torbach znajdujg sie dobre sygnalizatory, podbierak,
podpdrki, zapasowe szpule, markowe pudetka lub inne
elementy majgce wifasny rynek. Dlatego zakup catego
zestawu powinien zaczynac sie od inwentaryzacji, a nie od
szybkiego spojrzenia na jeden najbardziej widoczny produkt.

Jednoczesnie duza liczba akcesoriow nie oznacza
automatycznie wysokiej wartosci. Zuzyte zyiki, przypadkowe
ciezarki, stare opakowania, mocno skorodowane elementy
czy duza liczba drobnych produktéw niskiej jakosci moga
zwiekszac objetos¢ pakietu bez znaczgcego wptywu na ceng
odsprzedazy. Trzeba nauczy¢ sie odréznia¢ ilos¢ od
wartosci.

Niektore produkty wymagajg rowniez szczegolnej
ostroznosci ze wzgledu na stan, bezpieczenstwo lub aktualne
regulacje. W przypadku przedmiotdw mogacych podlegac¢
ograniczeniom, przepisom dotyczgcym transportu, handlu
albo uzytkowania nalezy sprawdzi¢ aktualne zasady
obowigzujgce w danym kraju i na danej platformie
sprzedazowej. Ksigzka nie zastepuje biezgcej weryfikacji
przepisOw i regulaminow.

Kompletowanie zestawdéw moze tworzy¢ wartosc

Jedng z ciekawszych strategii w tej kategorii jest
budowanie kompletnego zestawu z elementéw kupowanych
oddzielnie. Poczagtkujagcy wedkarz nie zawsze chce
samodzielnie analizowac¢ kompatybilnos¢ wedki, kotowrotka,
zytki i podstawowych akcesoriow. Jezeli potrafisz stworzy¢



logiczny zestaw przeznaczony do konkretnego
zastosowania, mozesz oferowac klientowi nie tylko kilka
przedmiotéw, lecz rozwigzanie konkretnego problemu.

Nie oznacza to jednak przypadkowego taczenia tego, co
akurat znajduje sie w magazynie. Wedka i kotowrotek
powinny by¢ sensownie dobrane pod wzgledem
przeznaczenia, wielkosci i parametréw. Jesli tworzysz
zestaw dla poczatkujgcego, opis powinien jasno wyjasniac,
co zawiera, do czego stuzy oraz czego Kkupujagcy moze
jeszcze potrzebowac.

Zestaw nie zawsze powinien by¢ sprzedawany razem.
Czasem drozszy kotowrotek osiggnie lepszy wynik jako
oddzielna oferta, podczas gdy tansza wedka bedzie miata
wigkszy sens jako cze$¢ kompletu. Bedziemy wiec
porownywac¢ dwa modele dziatania - rozbijanie pakietow na
pojedyncze produkty oraz scalanie elementow w zestawy.

W obu przypadkach liczy sie matematyka. Powinienes$
porownac przewidywany przychdd, koszty sprzedazy, czas
potrzebny na przygotowanie wielu ogtoszen i szybkosc
uwolnienia kapitatu. Maksymalizacja ceny kazdej pojedynczej
rzeczy nie zawsze maksymalizuje zysk catego
przedsiewzigcia.

Sezonowos$¢ ma znaczenie, ale nie zastepuje jakosci
zakupu

Zainteresowanie réznymi kategoriami sprzetu moze
zmienia¢ sie w ciggu roku, a lokalne warunki, sezon, pogoda
i preferowane metody towienia wptywajg na popyt. Nie nalezy
jednak przyjmowaé jednego sztywnego kalendarza dla
wszystkich rynkow. To, co sprzedaje sie dobrze w jednym
kraju lub regionie, moze zachowywac sie inaczej w innym
miejscu.
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