KUP. ULEPSZ. SPRZEDAT.

Jak zarabiaC na kupnie,
naprawie i sprzedazy
motocykli oraz skuterow

Jak ocenia¢ stan techniczny, szacowac koszty napraw, <
ograniczac ryzyko i sprzedawac z zyskiem

—  JACK FLIPWE I

™



SPIS TRESCI

I\ I =@ RPN 1
Rozdziat 1 - Wybierz rynek, na ktérym naprawde mozesz
ZArADIAC ... 20

Rozdziat 2 - Jak wyszukiwac oferty i odrzucac zte okazje

jeszcze przed 0gledzinami......ccevueuuieeereeeeeiiiiiiiieeeeeeeeeeeeenans 29
Rozdziat 3 - Ogledziny motocykla krok po kroku................ 43
Rozdziat 4 - Dokumenty, historia i ryzyko prawne............... 58

Rozdziat 5 - Silnik, sprzegto i skrzynia biegow - jak ocenic
NAJArOZSZE NYZYKA oeevvuieeieiiiieeieeiiiiee et eeereee e e eeaie s e eeaaaanes 73

Rozdziat 6 - Ukfad paliwowy, chtodzenie i elektryka - usterki,
ktore tatwo zle WYCENIC ....cciiiiieiiiiieeee e 87

Rozdziat 7 - Hamulce, kofa, opony i zawieszenie - elementy,
ktorych nie wolno niedoszacowac ............eeeeeeeeeeeeeveeveennees 106
Rozdziat 8 - Slady wypadkdw, rama, plastiki i modyfikacje -
jak odrozni¢ kosmetyke od duzego ryzyKa.......cceeeeeeeeeeennns 119
Rozdziat 9 - Jak szacowac koszty napraw i budowac
realistyczny budzet projektu .......cccoeevveeiiiiiiiiiieiiiieeeeeeeeene, 132
Rozdziat 10 - Negocjacje i zakup - jak kupowac bez presji i
(=11 0 [0 Tod | ISR 145

Rozdziat 11 - Po zakupie - kontrola bazowa i plan
doprowadzenia motocykla do sprzedazy..........cccccuveeeuneeee 156

Rozdziat 12 - Co naprawia¢ samemu, a co zlecac -
kompetencje, narzedzia i odpowiedzialnosc...................... 167

Rozdziat 13 - Kosmetyka i przygotowanie motocykla - jak
dodawac wartos¢ bez przeinwestowania ............ccecevueeee.. 181



Rozdziat 14 - Zdjecia i ogtoszenie - jak pokaza¢ wartos¢ bez
UKIYyWania Wad.......ccoouvmiiiiineieiiiiiiieeee et 191

Rozdziat 15 - Wycena koncowa - jak ustali¢ ceng, ktora
chroni marze i nie blokuje sprzedazy......ccccceeeevvvveeeeennnenn. 204
Rozdziat 16 - Kontakt z kupujgcymi, ogledziny i jazda probna
- jak przeprowadzi¢ bezpieczng sprzedaz ..........ccccce....... 215
Rozdziat 17 - Jak policzy¢ prawdziwy wynik projektu i
wyciggac wnioski z kazdej transakcCji........cceeeveeeeeveernennnnnn. 228

Rozdziat 18 - Jak zbudowac powtarzalny system i skalowac
flipping motocykli oraz SKUtErOW ........cceeeeveeeeiiviiiiieneeeeenns 239

Rozdziat 19 - Strategie zaawansowane - gdzie szukac
wiekszej przewagi bez zwiekszania ryzyka w ciemno...... 252

Rozdziat 20 - Od pierwszego zakupu do powtarzalnego
biznesu - kompletny system dziatania ............ccceeeeeeeennnne. 265



INTRO

Motocykl Iub skuter moze by¢ bardzo dobrym
przedmiotem do odsprzedazy, ale jest tez kategorig, w ktorej
kilka minut nieuwagi podczas zakupu moze zamieni¢ pozorng
okazje w kosztowny problem. W przeciwienstwie do wielu
prostszych produktéw pojazd tgczy mechanike, elektryke,
elementy eksploatacyjne, dokumentacje, bezpieczenstwo,
wyglad i historie uzytkowania. Kazdy z tych obszaréw moze
mie¢ wptyw na cene zakupu, rzeczywisty koszt
doprowadzenia maszyny do wtasciwego stanu i pdézniejszg
tatwosc sprzedazy.

W flippingu motocykli nie chodzi wiec o znalezienie
najtanszego ogtoszenia. Chodzi o znalezienie roznicy
pomiedzy tym, jak rynek wycenia dany egzemplarz dzisiaj, a
tym, ile moze by¢ wart po wykonaniu rozsadnych,
policzalnych i bezpiecznych dziatan. Czasem wartos$¢
powstaje dzigki naprawie. Czasem dzieki serwisowi,
doktadnemu  czyszczeniu, prawidiowej diagnostyce,
uzupetnieniu dokumentacji lub usunieciu prostych zaniedban.
A czasem najlepszg decyzjg jest pozostawienie pojazdu tam,
gdzie stoi, poniewaz ryzyko jest wigksze niz potencjalna
marza.

Ta ksigzka ma nauczy¢ wtasnie takiego podejscia. Nie
zaktadamy, ze kazda maszyna jest okazjg ani ze kazda
usterke warto naprawiac. Nie zaktadamy rowniez, ze
kupujacy zaakceptuje dowolng cene tylko dlatego, ze pojazd
wyglada lepiej niz w dniu zakupu. Flipping jest procesem
inwestycyjnym. Najpierw analizujesz. Pdézniej kupujesz.
Nastepnie dodajesz wartos¢. Na koncu sprzedajesz.
Odwrodcenie tej kolejnosci zwykle kosztuje pienigdze.



Marza powstaje przy zakupie

Najwazniejsza zasada tej dziatalnosci jest prosta: zysk
zazwyczaj zabezpiecza sie w momencie zakupu, a nie
podczas wystawiania ogtoszenia. Jezeli kupisz motocykl zbyt
drogo, pdzniejsza polerka, wymiana oleju czy dobre zdjecia
moga hie wystarczyc¢, aby stworzy¢ sensowng przestrzen na
marze. Jezeli natomiast prawidiowo rozpoznasz pojazd
niedoszacowany przez rynek, mozesz rozpoczac projekt z
przewaga.

Zatézmy, ze analizujesz konkretny model i na podstawie
aktualnych poréwnywalnych ofert dochodzisz do wniosku, ze
po doprowadzeniu do odpowiedniego stanu powinien miesci¢
sie w okreslonym przedziale rynkowym. Od oczekiwanej
realistycznej ceny sprzedazy musisz odjg¢ nie tylko cene
zakupu, lecz takze wszystkie koszty potrzebne do realizacji
projektu. Dopiero to, co zostanie, jest potencjalng marza.

Podstawowy model mozna zapisa¢ nastepujgco:
Potencjalny wynik = realistyczna cena sprzedazy - cena
zakupu - naprawy - czes$ci - materiaty - transport - optaty -
inne koszty projektu Do tego warto dodaé¢ rezerwe na
niespodzianki. W uzywanym motocyklu nawet dokfadne
ogledziny nie pozwalajg przewidzie¢ wszystkiego. Mozesz
odkry¢ zapieczone elementy, zuzyte tozysko, uszkodzony
gwint, problem z tadowaniem albo czes¢, ktérej wymiana
wymaga wiekszej ilosci pracy niz zaktadates. Im starsza,
bardziej zaniedbana lub mocniej zmodyfikowana maszyna,
tym wiekszego marginesu bezpieczenstwa powinienes
wymagac przed zakupem.

Nie  potrzebujesz jednej uniwersalnej  wartosci
procentowej. Ryzyko projektu powinno wynika¢ z konkretnej
maszyny, twoich umiejetnosci, dostepnosci czesci, kosztow



zlecenia specjalistycznych prac i realnej sytuacji na rynku.
Projekt prostego skutera uzytkowego moze wymagac innego
bufora niz projekt motocykla sportowego po Kkilku
wiascicielach i z niejasng historig napraw.

Cena ogtoszenia nie jest wartoscig rynkowa

Jednym z najczestszych btedow poczatkujgcych jest
porownywanie zakupu wytgcznie z najwyzszymi cenami
widocznymi w serwisach ogtoszeniowych. To, ze ktos
wystawit motocykl za okreslong kwote, nie oznacza, ze za
tyle go sprzeda. Ogtoszenia pokazujg oczekiwania
sprzedawcoéw. Twoim zadaniem jest oszacowanie ceny, ktorg
realnie moze zaakceptowa¢ kupujagcy dla pojazdu o
podobnym roczniku, przebiegu, wyposazeniu, historii i stanie.

Poréwnuj egzemplarze mozliwie podobne. Ten sam model
z inng wersjg silnikowg, innym rocznikiem, ABS-em, kuframi,
wyposazeniem turystycznym albo istotnie innym przebiegiem
moze naleze¢ do innego segmentu cenowego. Jeszcze
wiekszym btedem jest poréwnywanie motocykla bez
dokumentowanej historii z zadbanym egzemplarzem od
wiasciciela, ktéry posiada faktury, dwa kluczyki i komplet
dokumentow.

Rynek motocykli jest takze sezonowy. Popyt na okreslone
typy maszyn moze zmieniac¢ sie w ciggu roku, a wptyw na
atrakcyjnosc¢ oferty majg pogoda, lokalizacja, dostepnosc¢
podobnych pojazdow i aktualna sytuacja ekonomiczna. Nie
bedziemy wigc uzywac sztywnych regut w rodzaju "zawsze
kupuj zimg i sprzedawaj wiosng". Bedziemy analizowac
aktualny rynek i korzysta¢ z sezonowosci wtedy, gdy
rzeczywiscie dziata na naszg korzysc.



Najlepszy flip nie zawsze wymaga duzej naprawy

Stowo "naprawa" moze sugerowac rozbieranie silnika,
wymiane sprzegta albo odbudowe motocykla po powaznej
awarii. W praktyce wiele dobrych projektow wyglada zupetnie
inaczej. Pojazd moze by¢ technicznie rozsadny, ale
zaniedbany wizualnie, nieprzygotowany do sprzedazy, zle
sfotografowany i wystawiony przez wiasciciela, ktéry po
prostu chce szybko odzyska¢ miejsce w garazu.

W takim przypadku przewaga moze wynikac z prawidtowej
oceny maszyny. Doktadne mycie, usuniecie bezpiecznych do
usunigcia zabrudzen, poprawa drobnych elementow
kosmetycznych, podstawowy serwis wykonany zgodnie z
odpowiednig procedurg, uporzgdkowanie dokumentacji i
stworzenie profesjonalnego ogtoszenia mogg znaczaco
zmienic¢ sposob, w jaki rynek postrzega pojazd. Nie oznacza
to ukrywania wad. Przeciwnie, dobrze przygotowany flip
powinien byc tatwiejszy do uczciwej oceny przez nastepnego
wiasciciela.

Duze projekty mechaniczne mogg dawac wigekszg roznice
pomiedzy ceng zakupu a sprzedazy, ale jednoczesnie
zwiekszajg ryzyko. Potrzebujesz wiekszej wiedzy, wigkszego
kapitatu, wiekszej liczby narzedzi i wiekszej tolerancji na
niespodzianki. Jesli jedna nieplanowana naprawa jest w
stanie zniszczy¢ ekonomie catego projektu, cena zakupu
powinna to odzwierciedlac.

Nie kupujesz motocykla. Kupujesz zestaw ryzyk

Przy kazdym pojezdzie powiniene$ patrze¢ na Kkilka
niezaleznych warstw. Pierwszg jest identyfikacja maszyny i
dokumentacja. Drugg jest stan mechaniczny. Trzecig uktad
elektryczny. Czwartg podwozie i elementy wptywajgce na



prowadzenie. Pigtg Slady wypadkow, przewrocen,
prowizorycznych napraw lub zaniedban. Szdstg dostepnosé
czesci i przewidywalnos$¢ kosztéw. Siodmg popyt na dany
model.

Pojedyncza wada nie musi dyskwalifikowa¢ zakupu.
Problem zaczyna sie wtedy, kiedy kilka niewiadomych
kumuluje sie w jednym egzemplarzu. Motocykl, ktéry nie
uruchamia sie, ma niejasng historig, slady ingerencji w
instalacje elektryczng i brak czesci plastikow, nie jest po
prostu "tanim motocyklem do zrobienia". Jest pakietem
niewiadomych, z ktérych kazda moze generowaé osobny
koszt.

Dlatego dobra oferta nie zawsze jest ofertg najtansza.
Czasami warto zaptaci¢ wigcej za pojazd, ktérego stan mozna
znacznie doktadniej oceni¢. Przewidywalno$s¢ ma wartos¢
finansowa. Jesli wiesz, co trzeba zrobi¢, mozesz policzyc¢
projekt. Jesli nie wiesz nawet, gdzie zaczyna sie problem,
mozesz jedynie zgadywac.

Motocykl, ktory nie odpala, jest innym produktem

Informacja "nie odpala" powinna natychmiast zmienia¢
sposob analizy. Przyczyng moze by¢ cos stosunkowo
prostego, ale moze byc¢ tez problem wymagajacy kosztownej
diagnostyki lub naprawy. Dopdki nie ustalisz przyczyny, nie
masz podstaw, aby wyceniac projekt tak, jakby problem byt
niewielki.

Nie nalezy przyjmowac¢ wyjasnienia sprzedajgcego jako
diagnozy. Zdanie "to pewnie tylko akumulator" nie oznacza,
Ze rzeczywiscie chodzi o akumulator. Podobnie "wystarczy
wyczysci¢ gazniki" moze by¢ trafnym przypuszczeniem, ale
moze réwniez przykrywac¢ dodatkowe problemy. Z punktu
widzenia flippera licza sie fakty, ktore mozna zweryfikowac,
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oraz ryzyko tych rzeczy, ktérych przed zakupem
zweryfikowac sie nie da.

Jezeli nie posiadasz kwalifikacji lub doswiadczenia
potrzebnego do wykonania okreslonych pomiaréw,
diagnostyki albo napraw, wtasciwg decyzjg jest skorzystanie
z pomocy odpowiedniego specjalisty. Koszt profesjonalnej
inspekcji moze by¢ znacznie nizszy niz koszt btednie
kupionego pojazdu. Szczegolnie przy maszynach drozszych,
nietypowych lub technicznie skomplikowanych rozsadna
ekspertyza moze by¢ elementem procesu inwestycyjnego, a
nie zbednym wydatkiem.

Bezpieczenstwo jest wazniejsze niz marza

Motocykl jest pojazdem, w ktorym stan techniczny ma
bezposredni wptyw na bezpieczenstwo cztowieka. Dlatego w
tej kategorii nie ma miejsca na prowizoryczne naprawy
wykonywane wytfgcznie po to, aby motocykl dotrwat do
sprzedazy. Elementy uktadu hamulcowego, kierowniczego,
zawieszenia, kot, opon, konstrukcji i innych systemoéw
krytycznych muszg byc¢ traktowane ze szczegdlng
ostroznoscia.

Jesli dana czynnosc¢ wymaga kwalifikaciji,
specjalistycznych narzedzi, doktadnych procedur, wartosci
momentow dokrecania, pomiaréw albo wiedzy
diagnostycznej, korzystaj z dokumentacji serwisowej
odpowiedniej dla konkrethego modelu i w razie potrzeby z
ustug kompetentnego warsztatu. Ta ksigzka pomoze ci
ocenia¢c ekonomig takich prac, rozpoznawac sygnaty
ostrzegawcze i podejmowac lepsze decyzje zakupowe. Nie
zastepuje jednak instrukcji serwisowej ani profesjonalnych
kwalifikacji mechanicznych.



Ta sama zasada dotyczy jazdy probnej. Nie podejmuj
ryzyka tylko dlatego, ze chcesz sprawdzi¢ pojazd przed
zakupem. Jezeli stan motocykla budzi watpliwosci, opony sg
niebezpieczne, hamulce nie dziatajg prawidtowo, pojazd jest
uszkodzony albo nie spetniasz wymogow potrzebnych do
legalnego i bezpiecznego przejazdu, nie traktuj jazdy jako
obowigzkowego elementu ogledzin. Sg sytuacje, w ktérych
wiasciwg decyzjg jest transport motocykla i dalsza
diagnostyka w bezpiecznych warunkach.

Dokumenty sg czescig produktu

Wartos¢ uzywanego motocykla nie konczy sie na jego
mechanice. Dokumentacja wptywa na mozliwos¢ legalnej
transakcji, zaufanie Kkupujgcego i podzniejszg tatwosc
odsprzedazy. Dane pojazdu i dokumentéw powinny byc¢ ze
sobg zgodne, a wszelkie niejasnosci nalezy wyjasni¢ przed
przekazaniem pieniedzy.

Zakres wymaganych formalnosci, podatkéw, rejestracji,
ubezpieczen, badan, obowigzkéw przedsigbiorcy i
odpowiedzialnosci sprzedawcy zalezy od kraju, rodzaju
transakcji i moze zmieniac sie z czasem. Dlatego przy kazdej
transakcji nalezy sprawdza¢ aktualne wymagania w
oficjalnych zrodtach witasciwych dla miejsca zakupu i
sprzedazy. Nie opieraj dziatalnosci na zastyszanych
informacjach z forow albo na tym, ze "poprzedni witasciciel
zawsze robit tak samo".

Szczegdlng ostroznos¢ zachowuj przy niejasnym
pochodzeniu pojazdu, problemach z identyfikacja,
dokumentach budzgcych watpliwosci lub sytuacji, w ktorej
sprzedajacy nie jest w stanie wiarygodnie wykazac¢ prawa do
sprzedazy. Potencjalnie wysoka marza nie rekompensuje



ryzyka zwigzanego z pojazdem, ktérego status prawny jest
niejasny.

Modyfikacje nie zawsze zwiekszajg wartos¢

Whtasciciel moze zainwestowac znaczng kwote w wydech,
kierowniceg, lusterka, oswietlenie, akcesoria, elektronike albo
elementy stylistyczne i oczekiwaé, ze kupujgcy zwroci mu
caty koszt. Rynek dziata inaczej. Niektére modyfikacje
zwiekszajg atrakcyjnos¢ konkretnego egzemplarza, inne sg
neutralne, a jeszcze inne zawezajg grupe potencjalnych
Klientow.

Dla flippera wazne jest rozroznienie pomiedzy kosztem
modyfikacji a jej wartoscig rynkowa. Drogie akcesorium moze
nie zwigkszy¢ ceny sprzedazy nawet o kwote zblizong do
swojej ceny zakupu. Z kolei komplet oryginalnych czesci
moze by¢ dla kupujgcego istotnym atutem, szczegolnie przy
modelach, ktore sg czesto modyfikowane.

Uwazaj rowniez na zmiany wykonane nieprofesjonalnie.
Pocieta instalacja elektryczna, nieprawidtowo zamontowane
akcesoria, prowizoryczne mocowania czy nieznane elementy
zawieszenia mogg generowac wiecej kosztow niz korzysci.
Modyfikowany motocykl nalezy analizowac¢ nie tylko pod
wzgledem wygladu, lecz przede wszystkim jakosci
wykonania zmian i ich wptywu na bezpieczenstwo, legalnosc
oraz mozliwos¢ dalszej odsprzedazy.

Kosmetyka moze tworzy¢ wartosé, ale nie moze
tworzy¢ iluzji

Jedng z najwiekszych przewag flippera jest umiejetnosc¢
pokazania produktu w najlepszym uczciwym stanie. Brud,

kurz, owady, stare resztki smaru, zaniedbane elementy
plastikowe czy nieestetyczne zdjecia mogg obnizac
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