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INTRO

Flipping todzi rozni sie od sprzedazy wiekszosci
uzywanych przedmiotow przede wszystkim skalg btedu. W
przypadku telefonu, roweru czy narzedzia nietrafiony zakup
moze oznaczac stosunkowo niewielkg strate. Przy todzi jeden
przeoczony problem 2z kadtubem, silnikiem, instalacjg
paliwowg, przektadnig, przyczepg lub dokumentacjg moze
pochtong¢ znaczng czes¢ catego budzetu projektu. Dlatego
w tej kategorii nie wygrywa osoba, ktora najlepiej poleruje
laminat, lecz ta, ktéra potrafi odrzucac¢ ryzykowne oferty,
zanim zaptaci za nie pienigdze.

Model biznesowy jest prosty tylko na pierwszy rzut oka.
Kupujesz todz ponizej wartosci mozliwej do uzyskania po
poprawie jej stanu, eliminujesz uzasadnione wady,
zwiekszasz atrakcyjnos¢ oferty i sprzedajesz jg
odpowiedniemu nabywcy. W praktyce pomiedzy zakupem a
sprzedazg pojawia sie transport, miejsce sktadowania,
diagnostyka, serwis, czesci, czyszczenie, przygotowanie do
sezonu, dokumentacja, zdjecia, negocjacje i ryzyko
pozostania z todzig na kolejne miesigce. Prawdziwa marza
powstaje wiec podczas zakupu i kontroli kosztow, a nie
dopiero przy wystawianiu ogtoszenia.

Nie musisz by¢ zawodowym mechanikiem morskim ani
specjalista od konstrukcji kadtubéw, aby dziata¢ na tym
rynku. Musisz natomiast dokfadnie wiedzie¢, czego nie
potrafisz  oceni¢ samodzielnie. Ogledziny wizualne,
sprawdzenie kompletnosci wyposazenia, analiza
dokumentéw, czyszczenie, porzadkowanie wnetrza czy
przygotowanie dobrej prezentacji sprzedazowej moga
naleze¢ do bezpiecznego zakresu pracy sprzedawcy.
Powazna diagnostyka konstrukcyjna, naprawy silnika, ukfadu



paliwowego, instalacji elektrycznej, sterowania lub innych
systemow majgcych wptyw na bezpieczenstwo powinny byc¢
wykonywane albo potwierdzane przez osoby posiadajgce
odpowiednig wiedze i kwalifikacje.

Najwazniejszym nawykiem flippera todzi jest oddzielenie
wyglagdu od stanu technicznego. Zaniedbana tapicerka,
brudny poktad, wyblakte tworzywa czy nieuporzgdkowane
schowki moga wygladac zle, a jednoczesnie by¢ stosunkowo
tatwe do poprawienia. Btyszczacy kadtub i Swiezo
wyczyszczone wnetrze mogg natomiast ukrywacé problemy,
ktorych usuniecie bedzie wielokrotnie drozsze niz wszystkie
poprawki kosmetyczne razem. Kupujgcy powinien nauczyc¢
sie szukac przede wszystkim kosztownych niewiadomych, a
dopiero pozniej okazji estetycznych.

Kadtub jest jednym z najwazniejszych obszaréw oceny,
poniewaz stanowi podstawe catej todzi. Peknigcia,
deformacje, oznaki wczes$niejszych napraw, problemy z
pawezg, zawilgocenie konstrukcji, uszkodzenia podwodnej
czesci kadtuba czy slady silnych uderzen nie mogag byc¢
traktowane jak zwykte zadrapania. Nie kazda rysa oznacza
problem konstrukcyjny i nie kazda naprawa dyskwalifikuje
t6dz, ale niepewnosc¢ trzeba przeliczy¢ na ryzyko finansowe.
Jezeli  charakter  uszkodzenia przekracza zakres
bezpiecznych ogledzin, rozsadniejsza jest profesjonalna
inspekcja niz optymistyczne zatozenie, ze problem okaze sie
niewielki.

Drugim obszarem, ktéry potrafi zmieni¢ dobry zakup w
kosztowng pomyike, jest naped. Silnik moze uruchomic sig
podczas krétkiej prezentacji i nadal wymagac istotnych prac.
Historia serwisowa, sposob przechowywania, chtodzenie,
uktad paliwowy, stan oleju, praca na réznych obrotach,
korozja, wycieki, nietypowe dzwigki i zachowanie podczas



proby sg wazniejsze niz samo stwierdzenie, ze silnik odpala.
W wielu przypadkach rozsadnie jest uzalezni¢ zakup drozszej
jednostki od doktadniejszej diagnostyki wykonanej przez
odpowiedniego specjaliste.

t6dz to réwniez zbior systemow, ktére pojedynczo moga
wydawac sie nieistotne, ale razem tworzg znaczacy koszt.
Akumulatory, fadowanie, oswietlenie, pompy, instrumenty,
elektronika poktadowa, sterowanie, instalacja wody, elementy
bezpieczenstwa i wyposazenie dodatkowe wymagajg
sprawdzenia pod katem dziatania oraz widocznego stanu.
Flipper powinien unika¢ pokusy naprawiania na szybko
instalacji, ktérych nie rozumie. Prowizoryczne potgczenie
elektryczne lub niewtasciwa ingerencja w uktad paliwowy nie
jest oszczednoscig, lecz zwigkszeniem odpowiedzialnosci i
ryzyka.

W tej branzy szczegodlnie tatwo pomyli¢ cene zakupu z
catkowitym kosztem wejscia w projekt. £6dz trzeba czesto
przetransportowac, postawic¢ na odpowiedniej przyczepie lub
miejscu  postojowym, zabezpieczy¢, umyc¢, poddac
diagnostyce i przygotowac do sprzedazy. Do tego dochodzg
materiaty eksploatacyjne, czesci, praca zewnegtrznych
specjalistow oraz koszt kapitatu zamrozonego do momentu
znalezienia kupujgcego. Dlatego kazda oferta powinna by¢
oceniana jako caty projekt, a nie jako pojedynczy przedmiot z
atrakcyjng cena.

Dobra kalkulacja zaczyna sie od scenariusza ostroznego.
Zamiast zaktadac¢, ze wszystkie usterki okazg sie drobne,
warto przyjgé, ze czesc¢ niewiadomych bedzie kosztowata
wigcej niz oczekiwano. Zamiast liczy¢ na najwyzszg ceneg
widoczng w ogtoszeniach, nalezy ocenia¢ realng
konkurencjg, stan podobnych todzi i czas potrzebny na
sprzedaz. Jezeli projekt jest optacalny tylko pod warunkiem



idealnego przebiegu napraw i uzyskania maksymalnej ceny,
margines bezpieczenstwa jest zbyt maty.

Sezonowos$¢ ma w przypadku todzi ogromne znaczenie.
Ten sam produkt moze wzbudza¢ zupetnie inne
zainteresowanie przed rozpoczeciem sezonu niz wtedy, gdy
kupujgcy myslg juz o przechowywaniu jednostki na zime.
Oznacza to, ze flipper nie powinien koncentrowac sie
wytgcznie na tym, za ile moze sprzedac t6dz, lecz takze kiedy
prawdopodobnie bedzie mégt ja sprzedac¢. Czas zakupu,
harmonogram prac i moment publikacji oferty sg czescig
kalkulacji rownie wazng jak koszt czesci.

Nie kazda t6dz powinna by¢ doprowadzana do stanu
przypominajgcego nowg. Nadmierna renowacja jest jednym z
najprostszych sposobdéw utraty marzy. Kupujagcy z
okreslonego segmentu moze doceni¢ czystg, sprawng i
uczciwie opisang jednostkeg, ale niekoniecznie zaptaci za
kosztowng tapicerke, rozbudowang elektronike czy inne
ulepszenia wykonane wedtug gustu sprzedawcy. Celem jest
usunigcie problemdéw ograniczajgcych wartosc i zaufanie, a
nastepnie wykonanie tych ulepszen, ktére majg rozsgdne
uzasadnienie ekonomiczne.

Istotng czescig wartosci jest rowniez kompletnosc. £6dz
sprzedawana z witasciwg przyczepa, kluczami, pokrowcem,
dostepna dokumentacjg serwisowa, instrukcjami,
uporzgdkowanym wyposazeniem i jasno opisanym zakresem
wykonanych prac jest dla kupujgcego tatwiejsza do oceny.
Nie oznacza to, ze nalezy dokupowac¢ wszystko, czego
brakuje. Oznacza to, ze trzeba rozumiec¢, ktére brakujgce
elementy realnie utrudniajg uzytkowanie, rejestracjg,
transport lub podjecie decyzji zakupowe;.

Dokumenty powinny by¢ analizowane przed przekazaniem
pieniedzy, a nie dopiero przed pozniejszg sprzedazg. Dane
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identyfikacyjne  jednostki, wiasnos¢, dokumentacja
przyczepy, dostepne potwierdzenia serwisowe i zgodnosc
informacji przekazywanych przez sprzedajgcego majg
bezposredni  wptyw na  mozliwos¢  bezpiecznego
przeprowadzenia transakcji. Wymagania administracyjne
réznig sie zaleznie od miejsca, rodzaju jednostki i sposobu
uzytkowania, dlatego ta ksigzka nie zastepuje sprawdzania
obowigzujgcych lokalnie zasad. Z biznesowego punktu
widzenia najwazniejsza regufa jest jednak uniwersalna: nie
kupuj problemu dokumentacyjnego tylko dlatego, ze cena
wyglada atrakcyjnie.

Réwnie wazna jest uczciwa sprzedaz. Flipping nie polega
na zamaskowaniu pekniecia, wyciszeniu podejrzanego
dzwieku, chwilowym usunigciu objawu usterki ani wykonaniu
kosmetycznej poprawki po to, by kupujacy jej nie zauwazyt.
Wady, o ktérych sprzedajgcy wie, powinny byc¢
przedstawiane zgodnie z ich rzeczywistym charakterem, a
wykonane naprawy opisywane bez tworzenia fatszywego
wrazenia. Dtugoterminowo zaufanie, dobra dokumentacja i
mozliwos$¢ rzeczowego wyjasnienia stanu fodzi sg bardziej
wartosciowe niz jednorazowa proba przesuniecia problemu
na kolejng osobe.

W kolejnych etapach bedziemy traktowac t6dz jak projekt
inwestycyjny, a nie jak emocjonalny zakup. Nauczysz sie
wybiera¢ segment, szuka¢ ofert, prowadzi¢ pierwszg
selekcje, przygotowywac ogledziny, oceniac kadtub, naped i
instalacje, analizowa¢ przyczepg oraz wyposazenie,
budowac budzet i decydowac, kiedy z projektu zrezygnowac.
Nastepnie przejdziemy do renowacji, zarzgdzania kosztami,
przygotowania do sprzedazy, fotografii, ogtoszenia,
sezonowosci, hegocjacji i skalowania dziatalnosci. Celem nie
jest wykonanie jak najwigkszej liczby napraw, lecz stworzenie



powtarzalnego procesu, w ktérym kazda decyzja ma
finansowe uzasadnienie.

Najlepsza okazja czesto nie jest najtaniszg todzig na rynku.
Jest nig jednostka, ktérej problemy potrafisz zidentyfikowag,
ktorej ryzyko potrafisz ograniczyc i ktorej poprawa znajduje
sie w granicach rozsgdnego budzetu. Im lepiej nauczysz sig
mowic "nie" projektom z niekontrolowanymi niewiadomymi,
tym wigksza bedzie szansa, ze kapitat pozostanie dostepny
na transakcje o lepszym stosunku potencjalnej wartosci do
ryzyka. W flippingu todzi pienigdze zarabia sige nie tylko na
tym, co kupujesz, ale rowniez na tym, czego swiadomie nie
kupujesz.



Rozdziat1- Wybor segmentu i modelu
flippingu fodzi

Pierwszg decyzjg nie powinno by¢ pytanie, ktorg
konkretng t6dz kupi¢, lecz w jakim segmencie chcesz dziatac.
Rynek obejmuje mate todzie wedkarskie, jednostki
rekreacyjne, motorowki, todzie sportowe, kabinowe oraz
wiele bardziej wyspecjalizowanych konstrukciji. Kazda z tych
kategorii oznacza inne wymagania dotyczace transportu,
przechowywania, diagnostyki, kapitatu i pdzniejszej grupy
kupujgcych. Im wezszy segment poznasz na poczatku, tym
szybciej zaczniesz odréznia¢ okazje od pozornie atrakcyjnej
oferty.

Dla poczatkujgcego flippera zwykle rozsadniejsze s3g
jednostki  prostsze  konstrukcyjnie i fatwiejsze do
transportowania. Mniejsza t6dz moze wymagac nizszego
kapitatu, zajmuje mniej miejsca i czesto daje mozliwosc
poréwnania wiekszej liczby podobnych ofert. Nie oznacza to
jednak, ze mata jednostka automatycznie oznacza mate
ryzyko. Koszt problematycznego silnika, uszkodzonej
pawezy czy niekompletnej dokumentacji nadal moze
zniszczy¢ kalkulacje projektu.

Warto wybra¢ segment, w ktérym ceny mozna stosunkowo
tatwo porownywac. Jezeli na rynku regularnie pojawiajg sie
podobne modele, roczniki i konfiguracje, tatwiej okresli¢
przedziat wartosci oraz wptyw wyposazenia na ceng. Przy
bardzo rzadkich jednostkach pojedyncze ogtoszenia moga
tworzy¢ fatszywe poczucie wartosci, poniewaz trudno
stwierdzi¢, czy podana cena rzeczywiscie spotyka sie z
popytem. Na poczatku przewidywalnos¢ jest czesto bardziej
cenna niz mozliwosc trafienia na wyjgtkowo wysokg marze.



Kolejnym kryterium jest sposob napedu. £6dz z niewielkim
silnikiem zaburtowym tworzy inny profil ryzyka niz wieksza
jednostka z bardziej ztozonym ukfadem napedowym i
rozbudowanymi instalacjami. Im bardziej skomplikowany
naped, tym wiekszego znaczenia nabierajg historia
serwisowa, profesjonalna  diagnostyka oraz  koszt
potencjalnych napraw. Jezeli nie masz dostepu do zaufanego
specjalisty, zakup jednostki wymagajgcej zaawansowanej
oceny mechanicznej moze byc¢ biznesowo nieracjonalny
nawet wtedy, gdy cena wyglada korzystnie.

Segment nalezy dopasowac¢ rowniez do wilasnej
infrastruktury. Trzeba wiedzie¢, gdzie t6dz bedzie stata, jak
zostanie przewieziona, czy masz odpowiedni pojazd lub
dostep do transportu oraz czy mozesz bezpiecznie
wykonywac podstawowe prace porzgdkowe. Zakup wiekszej
jednostki bez rozwigzanej kwestii przechowywania moze
natychmiast wygenerowa¢ dodatkowe koszty. Podobnie
tania todZz znajdujgca sie daleko moze po doliczeniu
transportu przestac by¢ atrakcyjna.

Dobry model dziatania nie musi opiera¢ sie na petnej
renowacji. W wielu przypadkach bardziej optacalne moze by¢
kupowanie jednostek zaniedbanych wizualnie, ale
technicznie przewidywalnych, a nastepnie poprawianie
czystosci, kompletnosci i prezentacji. Innym modelem jest
zakup todzi wymagajgcych kilku jasno zidentyfikowanych
napraw wykonywanych przez odpowiednich specjalistow.
Najbardziej ryzykowny jest model polegajgcy na kupowaniu
jednostek z nieznanym zakresem probleméw w nadziei, ze po
rozebraniu okazg sig one tatwe do usunigcia.

Warto okresli¢ maksymalny poziom ztozonosci projektu,
zanim pojawi sie emocjonujgca oferta. Mozesz na przyktad
zdecydowac, ze nie Kkupujesz fodzi z powaznymi
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